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»Ich war zuerst so sauer,
dass ich die Bank wechseln
wollte. Doch dann wire ich

nur vom Regen in die Traufe
gekommen. Statt dessen habe
ich mich professionell beraten
lassen. Und dann hat‘s auf
einmal auch mit dem Kredit
geklappt®

Kapitalbeschaffung
fur Unternehmen

Bitte lesen Sie weiter
auf Seite 2
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Ihr Unternehmen braucht Kredit.
Doch die Bank sagt ,Nein.“
Und was nun?

Wenn trotz einer guten und vielleicht sogar
langjahrigen Beziehung zu lhrer Hausbank
dennoch lhr Kreditwunsch abgelehnt wird,
dann ist die Ursache fiir den Unternehmer
oft nicht erklarbar: Er hat doch seine ak-
tuelle Situation geschildert, hat Auskunft
gegeben uber sein Business und seine
Wachstumschancen, hat erlautert, was ‘
ihn von der Konkurrenz unterscheidet 5)
und welche Ziele er erreichen will.
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Hat er das jedoch auch so ausgefiihrt, wie es .
die Bank erwartet und wie es der Denkweise
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einer Bank entspricht? In Form eines ausfihr- \: N \__

lichen Geschaftskonzeptes, aufgebaut, wie die !

Bank es sehen will und formuliert, so wie die |

Bank es horen mochte? [ '
“0) S 7o

Die Unternehmerlotsen unterstiitzen Sie in der Aufstellung eines Geschaftskonzep-
tes, das lhre Bank liberzeugt und zufrieden stellt. Ob es sich um ein Griindungs-
vorhaben, die Expansion bzw. Festigung oder eine Krisensituation handelt - wir
helfen lhnen |hre Ideen in einem professionellem Geschaftskonzept darzustellen
und lhre Planungsrechnungen detailliert und aussagefahig aufzubereiten.

Durch erfahrene Berater mit der Sicht von auBen erhalten Unternehmer nicht nur
eine neutrale Beurteilung der jeweiligen Lage, sondern zugleich eine ganze Reihe
an wichtigen Tipps und wertvollen Hinweisen. lhr erprobter Berater weiB auch,
welche Themen am besten gar nicht erst angesprochen werden sollen...

Ihr Berater ist auf Wunsch beim Bankgesprach dabei, weil er auch hier die Argu-
mente kennt, die zum Erfolg fiihren.
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Unverbindliche
erste Beratung

Sie sehen, dass recht viele Mog-
lichkeiten existieren, das ge-
winschte Kapital fiir Unter-
nehmen zu bekommen. Wenn
Sie, liebe(r) Leser/in sich in
einer ahnlichen Lage befinden,
dann fiihren Sie doch einfach
mal ein unverbindliches Ge-
sprach mit dem entsprechenden
Berater der Unternehmerlotsen.

Ihr Nutzen

Optimale Vorbereitung und
fachkundige Beratung vor, wah-
rend und nach Abschluss des
Vorhabens erleichtern dem Un-
ternehmer den Zugang zu Fi-

nanzierungsmitteln und verrin-
gern die Abhangigkeit von Kre-
ditinstituten. Ergebnis sind
Zeit- und Aufwandsersparnisse,
optimale Finanzierungsmodali-
taten und reduzierte Finanzie-
rungskosten.

Dieser Newssletter wird Ihnen
prasentiert von den
UNTERNEHMER ‘ﬁ

LOTSEN

Unternehmerlotsen GbR
RossbergstraBe 13

D-72336 Balingen
www.unternehmerlotsen.com
info@unternehmerlotsen.com
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Alternativen zum klassischen Kredit

In unserer heutigen - immer noch durch die Finanzkri-
% se angespannten Zeit - kann es durchaus sein, dass
Y die Bank auch bei bester Vorbereitung und tadelloser
~ Begriindung den Kreditwunsch ablehnt. Fehlende Si-
b A== cherheiten, schlechte Ratingeinstufungen oder zu hohe
\ L Branchenrisiken sind die haufigsten Begriindungen.

Das heisst jedoch nicht, dass der Unternehmer nun
seinen Kopf endgiiltig in den Sand steckt, denn gera-
de jetzt zeigt sich die Qualitat Ihres Beraters. Die
Unternehmerlotsen werden lhnen Wege zu
hochinteressanten Alternativen zum klassischen
Kredit aufzeigen.

Finanzierungsformen wie Factoring oder
Leasing sind in Deutschland zwar im
Vormarsch, aber langst noch nicht allen
Unternehmen ausreichend bekannt. Das
gilt auch fir die Vielzahl vorhandener,
offentlicher Finanzierungsmittel (Darlehen, Zu-
schiisse, Beteiligungen, Risikoentlastungen). lhr
Berater hat sich in diesem wahren ,,Forderdschun-
gel“ den Uberblick angeeignet, um fiir Sie die
effektivste, machbare Forderung zu initiieren.
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Weitere, oft unbekannte und deshalb
selten genutzte Finanzierungsmodelle
wie sale-and-lease-back (z. B. von Im-
mobilien, immateriellen Wirtschaftsgu-
tern, Maschinen und Geratschaften),
Reverse-Factoring, Kautionsversicherun-
gen oder Einkaufsfinanzierungen dienen
allesamt dem Ziel, das Unternehmen
mit zusatzlicher Liquiditat auszustatten
- was in erster Linie durch Hebung von
stillen Reserven geschieht.

Eine Verbesserung der Kapitalstruktur bei mittelstandischen Unternehmen liefert
auch die sog. Genussrechtsfinanzierung tber Mitarbeiter, Lieferanten oder Kun-
den. Diese Methode erleichtert den Zugang zu weiterem Fremdkapital und fordert
zugleich die Mitarbeiter-, Lieferanten- und Kundenbindung.

4 Strategie. Finanzierung. Optimierung.
Integrierte Beratung und Begleitung fiir den Mittelstand
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